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Wayra entra en el neobanco

Rand en una ronda de 3 millones

M. J. G. Serranillos. Madrid

Rand, el neobanco con una tecnolo-
gia web 3 que nacié como alternativa
ala banca tradicional enfocado en la
Generacion Z y los Millennials, hale-
vantado una ronda semilla por valor
de 3 millones de euros liderada por
Stratminds VC. En la operacion han
participado Wayra, Farside, JME
Ventures, Inveready, DFG y Primal
Capital.

El nuevo capital se destinara a la
implementacion de la fase inicial de
crecimiento de la compafiia, asi co-
mo para habilitar el IBAN personal
de cada usuario y el lanzamiento de
la cuenta Earn, que permite a sus
usuarios generar beneficios en sus
ahorros en criptoactivos.

La Generacion Z y los Millennials
son generaciones que estan en una
buisqueda constante de rentabilizar
sus ahorros, y en ellos se enfoca
Rand con su plataforma para gestio-
nar el dinero de estas dos generacio-
nes, que utiliza la inteligencia artifi-
cial para hacer mas eficientes sus
productos. Rand genera interés pro-
porcionando liquidez en transaccio-
nes centralizadas y descentralizadas,
que luego se redistribuye entre sus
usuarios ofreciendo oportunidades
econdmicas a todos independiente-
mente de su poder adquisitivo.

160 millones
parala firma
de cultivo

de insectos
gala Ynsect

M.J.G. S.Madrid

Su innovacién se basa en el cultivo y
produccion de insectos para alimen-
tacion de humanos y mascotas. Esla
propuesta de la compafiia francesa
Ynsect, que ha convencido a los in-
versores, quienes han inyectado 160
millones de euros en la compariia a
través de una ronda de financiacion.
Los nombres de los fondos no han
sido revelados por lastart up, pero su
fundador, Antoine Hubert, ha afir-
mado que se trata de inversores nue-
vos y anteriores de Ynsect. Entre los
historicos se encuentran Astanor
Ventures y Bpi France. El plan de la
empresa para los proximos meses
sera alcanzar la rentabilidad lo mas
rapido posible. Para lograrlo Ynsect
ha tomado la decision de cerrar las
instalaciones de produccién que tie-
ne en Paises Bajos, lo que provocara
eliminar 35 puestos de trabajo, mas
otros 38 de su sede de Paris.

Seguin explican desde la compa-
fifa, Rand ha sido una de las pocas
entidades aprobadas por el Banco de
Espafia para operar como proveedor
de servicios de criptoactivos.

Pol Martin, fundador y CEO de
Rand, lidera la plataforma con este
método por el que los jovenes pue-
den rentabilizar sus ahorros sin ba-
rreras de entrada. Martin empezo su
primer proyecto de emprendimien-
to a los 16 afos lanzando un ecom-
merce con el apoyo de su hermana,
ya que no podia ser legalmente due-
fio de la compaiiia por ser menor de
edad. Desde pequefio a este joven
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empresario le gustaron las finanzas y
aprendio6 rapidamente los conceptos
fundamentales sobre la bolsa. Tras
trabajar en una gestoria, se intereso
por el mundo de las inversiones y, en
poco tiempo, estaba creando estrate-
gias para generar intereses y mante-
ner siempre su inversion garantiza-
da con una posicion neutral. “En
Rand he puesto mis inquietudes, asi
como mi vision sobre lo que una ge-
neracion como la mia debe esperar
de las finanzas. Una mezcla de sim-
pleza y agilidad para hacer que el
ahorro sea fuente de prosperidad y
no una preocupacion”, subraya.

de negocios Founderz
recauda un millon

M.J.G.S.Madrid

Founderz, escuela de negocios onli-
ne nacida en Barcelona y enfocada
en la educacion descentralizada, ha
cerrado una ronda de inversion de
un millon de euros.

La operacién ha sido liderada por
Oryon Universal, firma de inversion
nacida en 2018, y Sevenzonic, com-
paiia centrada en invertir en pro-
yectos digitales y de alta innovacion.
“Founderz naci6 con el fin de inno-
var y transformar la experiencia
educativa cuando nos formamos en
programas online. Este es un nuevo
hito para seguir avanzando hacia ese
objetivo, compartiendo camino con
fondos especializados que estan
apostando por Founderz, mas alla de
la inversion”, sefiala Pau Garcia-
Mila, CEO y cofundador de Foun-
derz.

El objetivo de la ronda de inver-
sion es llegar a nuevos mercados,
crecer en clientes y tener presencia
en mercados internacionales. Esto

se materializa con el lanzamiento de
madsteres internacionales, como el
Online Master in Blockchain & Web3,
disponible en inglés y francés desde
el pasado mes de febrero.

Ademés, la compaiiia también es-
pera seguir innovando en el aspecto
tecnologico para seguir creando la
mejor experiencia educativa online
existente hasta el momento. “Con la
irrupcion de nuevas tecnologias co-
mo la inteligencia artificial, el mun-
do de la educacion debe replantear-
se muchos procesos, y queremos es-
tar ahi. Los proximos dos afios seran
clave para definir como nos educa-
remos en el futuro”, afiade Garcia-
Mila.

Uno de los ultimos proyectos im-
pulsados por la compaiiia fue el
anuncio, el pasado mes de marzo, de
una colaboracién con Microsoft pa-
ra crear el Mdster Online en Inteli-
gencia Artificial e Innovacion, un
programa que estara disponible a
partir del mes de mayo.
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Mas de la mitad de las
pymes necesitaron
financiacion en 2022

M. J.G. Serranillos. Madrid

Mas de dos millones de pequefias y
medianas empresas espafiolas (el
56,2%) necesitaron productos de fi-
nanciacion el pasado afio. Esta cifra
supone una ligera bajada respecto de
los datos de 2021, pero aun se man-
tiene alejada del dato de antes de la
pandemia, que se situd en el 34,8%,
valores que demuestran que todavia
muchas compaiiias de este perfil ne-
cesitan financiarse parasalir y seguir
creciendo después del duro bache
provocado por los efectos de la crisis
del Covid.

Son algunos de los nimeros que
muestra el informe anual realizado
por la Confederacién Espafiola de
Sociedades de Garantia (SGR-CES-
GAR). “A pesar de haber tomado la
senda de larecuperacion economica,
muchas de estas empresas se han
visto afectadas por el empeoramien-
to en el acceso al crédito provocado
por la subida de los tipos de interés”,
sefiala una de las conclusiones del
documento.

Mientras que un 22,1% de las
pymes afirma estar en situacion de
recuperacion tanto economica como
financiera, y un 4,8% adicional en re-
cuperacion econémica, un 30,7% di-
ce estar en una posicion estable. Por
el contrario, un 36,5% de ellas asegu-
ra que su situacion ha empeorado en
los tiltimos doce meses.

De éstas tltimas, un 15,4% presen-
ta una situacion de estancamiento
econdmico y un cierto empeora-
miento de sus ratios financieros y un
16% reporta reducciones en sus ni-
veles de facturacion y/o beneficios.

El estudio también ha analizado
las perspectivas de crecimiento de
estas empresas a corto plazo, que se
sitian en niveles prepandemia. Casi
el 40% de las empresas espera que su

facturacion aumente en los proxi-
mos doce meses, frente al 46,9% de
2022 yel 38,2% en 2020.

El porcentaje de pymes que cree
que este crecimiento serd importan-
tesesitiaen el 7,8% frente al 4,2% en
2022. Por su parte, el dato de compa-
fifas que cree que permanecera esta-
ble se mantiene (41%), mientras que
aumenta el peso de las empresas que
confia en que su facturacion va a de-
crecer, del 13,0% al 15,3%. Estos da-
tos adquieren una especial relevan-
cia si se tiene en cuenta que, durante
2022, el tamafio medio de las pymes,
tanto en términos de empleo como
en su facturacion anual, sigui6 redu-
ciéndose por cuarto afio consecuti-
vo.

Tipos de productos financieros
Los préstamos bancarios fueron, en
2022, el producto de financiacion
mas usado por las pequefias y media-
nas empresas, con el 23,9%, conse-
cuencia del mayor endeudamiento
en el que han incurrido algunas com-
panias en los dos tltimos afios. Le si-
guen de cerca las lineas de crédito
bancario (23,2%) y el crédito comer-
cial (21,8%). Mientras, los niveles de
utilizacion de las lineas ICO (Institu-
to de Crédito Oficial), que se eleva-
ron fuertemente en los afos de la
pandemia, se mantuvieron durante
2022 (19,2%).

En cuanto a los avales concedidos
por las sociedades de garantia se si-
tuaron en el 1,6% de empresas que
recurrieron a esta opcion. Se trata de
un producto de acceso a la financia-
cion para pymes y autonomos, que
cuenta con mejores condiciones. Es-
tas sociedades tienen la capacidad de
negociar, a través del aval, la obten-
cion de los mejores plazos y tipos de
interés con la entidad bancaria.



