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Desayuno CincoDias

Sociedades de

garantia reciproca:
la via anticrisis
ymes y auton

Estas organizaciones sin animo de lucro permiten el acceso
amejores condiciones de financiacion al tiempo que aportan
seguridad alas entidades, garantizando la amortizacion
delos préstamos concedidos

JUAN LEON
MADRID

Auténomos y pequenas y
medianas empresas (py-
mes) afrontan 2023 con
mas incertidumbre, si cabe,
que la que experimentaron
en marzo de 2020, cuando
se decretaron los confina-
mientos por la pandemia
de Covid-19 y la economia
global sufrié una severa
ralentizacién. La segun-
da mitad de este ano ya
esta dejando entrever las
consecuencias de varias
crisis seguidas (suminis-
tros, materias primas y la
energética derivada de la
guerra en Ucrania) mate-
rializadas en la primera su-
bida de tipos de interés en
una década, anunciada por
el Banco Central Europeo
con el objetivo de frenar
una inflacién galopante
que afecta al conjunto de
la Unién Europea.

El sistema bancario
tampoco es ajeno a esta co-
yuntura. En los tltimos me-
ses, ha ido exigiendo mas
garantias para el acceso ala
financiacién de las pymes
o los profesionales auté6-
nomos que acuden por su
cuenta hasta alguna oficina
interesandose por un prés-
tamo para, por ejemplo, in-
vertir en nueva maquinaria
o adquirir un inmueble. A
ello se le suma el incremen-
to en el tipo de interés en
estas operaciones, el de
los costes y el recorte en
los recursos para financiar
nuevos proyectos.

“Es ahi donde nosotros
tenemos que estar”, ade-
lanta José Carlos Montes,
director general de Avalia
Aragén, una de las 18 so-

ciedades de garantia re-
ciproca (SGR) que hay en
Espana y que, de enero a
octubre de este ano, han
inyectado 1.835 millones
de euros a pymes y auté-
nomos (conforman mas del
90% del tejido empresarial
espanol), facilitando finan-
ciacién a un total de 18.201
proyectos.

Estas organizaciones
sin animo de lucro tienen
una razon social muy de-
finida: desarrollar la acti-
vidad econdémica, la crea-
cién de empleo y lariqueza
empresarial de este tipo
de empresas, avalando
sus operaciones ante los
bancos y obteniendo con-
diciones ventajosas para
ambas partes gracias alos
convenios suscritos entre
estas entidades financieras
y las bancarias que, a su
vez, tienen garantizada la
viabilidad de la operacién.

El tener “medio resuel-
to” el aspecto financiero
permite a una pyme “dedi-
carse a todo lo que necesi-
ta”, reconoce el presidente
de la Confederaciéon Espa-
nola de Sociedades de Ga-
rantia Reciproca (Cesgar),
que representa a las SGR,
y también presidente de
Sonagar (SGR de Navarra),
José Pedro Salcedo Herce.
Al funcionar toda la cade-
na, desde los proveedores
hasta los clientes, se cum-
plen los compromisos del
empresario.

Espiritu “anticiclico”

“Siparece que lo peor esta
por venir”, asume Josep Lo-
res, consejero delegado de
Avalis Catalunya SGR, con
tipos de interés més altos,
mas repreciaciones y mas
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De izquierda a derecha, Antonio Vega, director general de Garantia SGR; Josep Lores, consejero delegado de Avalis
de Catalunya; José Pedro Salcedo Herce, presidente de Cesgar y presidente de Sonagar, y José Carlos Montes,
director general de Avalia Aragén SGR. PABLO MONGE

revisiones anuales en las
nuevas operaciones suscri-
tas por las pymes, advierte
que, para dentro de unos
meses, “llovera sobre mo-
jado”. Donde mas se notara
serd en “los margenes” de
las pequenas empresas,
algo en lo que coinciden
los presidentes de cuatro
SGR durante un desayuno
informativo organizado por
CincoDias y Cesgar y mo-
derado por Nuno Rodrigo,
subdirector del periédico.

Es en ese escenario
incierto donde estas enti-
dades se estan mostrando
especialmente necesarias.
Como indica Lores, “somos
anticiclicos”, en referencia a
que, cuanto peor va la eco-
nomia, mas se refuerza el
papel de las SGR. Solo du-

rante la pandemia duplica-
ron su actividad, inyectan-
do cerca de 2.730 millones
de euros en 37.940 avales a
pymes y autébnomos afec-
tados por el impacto eco-
noémico del Covid-19.

Segun los datos de Ces-
gar, esto sirvié para que se
mantuvieran alrededor de
275.300 puestos de trabajo
durante 2020, dato que ad-
quiere especial relevancia
cuando, en diciembre de ese
ano, el nimero de pequenas
y medianas empresas con
trabajadores habia disminui-
do en 44.644 conrespecto a
diciembre de 2019.

El caudal econémico
que actud de tabla salva-
vidas para muchas peque-
nas empresas y auténomos
en ese periodo se asentd

De enero a
octubre, las SGR
han avalado 1.835
millones de euros
para pymes

y auténomos

Estas entidades
fueron designadas
por Industria para
vehicular los
fondos europeos

sobre el sistema nacional
de garantias, fortalecido
en gran medida por el re-
fuerzo del reaval de Cersa
(Compania Espanola de
Reafianzamiento), que en
2020 asumio un riesgo por
reafianzamiento de 1.873
millones de euros, lo que
supuso casi triplicar su
actividad con respecto a
2019. En 2021, Cersa tam-
bién renové su compromiso
para garantizar la renova-
ciéon de los avales y la am-
pliacién de los plazos de
amortizacién y carencias
a las pymes y auténomos
que lo necesitaran.

Fondos europeos

No obstante, una parte im-
portante de los reavales se
nutre de fondos europeos,
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“La pandemia fue un “Uno de nuestros “El programa

antes y un después. principales retos de apoyo al

Las SGR dieron esser unodelos emprendimiento

un paso adelante instrumentos que industrial con fondos
muy importante, estén encimadela Next Generation que
duplicando el nivel mesa de las pymes vehiculamos las SGR
de avales concedidos” y los auténomos” ha sido un éxito”

JOSE PEDRO SALCEDO HERCE,

PRESIDENTE DE CESGAR Y PRESIDENTE

DE SONAGAR

cuya significacién hareco-
brado un papel crucial para
reactivar la economia pos-
pandémica y que, en Es-
pana, se canalizan a través
del Plan de Recuperacion,
Transformacién y Resilien-
cia (PRTR) impulsado por
el Gobierno.

Uno de ellos, anunciado
el pasado abril, es el pro-
grama de apoyo al empren-
dimiento industrial, fruto
de un acuerdo entre el Mi-
nisterio de Industria, Co-
mercioy Turismo, Cesgar y
diez de las principales enti-
dades de crédito: Abanca,
BBVA, Banco Cooperativo
Esparniol, Banco Sabadell,
Banco Santander, Bankin-
ter, CaixaBank, Kutxabank,
Ibercaja y Unicaja.

En total, 75 millones de
euros a pymes industriales
que seran canalizados por
Cersay vehiculados por las
SGR, con el objetivo de que
empresas que se pensarian
dos veces invertir en el sec-
tor industrial, lo hagan ase-
gurando su sostenibilidad
gracias a unas condiciones
favorables: estan destina-
dos a cubrir la totalidad
de los costes financieros
de las operaciones a largo
plazo (las que se extienden
entre los 8 y los 12 afios, se-
gun el proyecto), al 1,8% del
interésy el 0,50% de comi-
sién, mas las comisiones
del aval.

El presupuesto prevé
alcanzar para unas 1.500
empresas, extendiéndose
el plazo a finales de 2023 o
hasta que se agoten los re-
cursos. A 30 de septiembre,
las SGR habian formalizado
800 operaciones por valor
de 210 millones de euros, lo
que mueve a Lores a califi-

ANTONIO VEGA,
DIRECTOR GENERAL DE GARANTIA SGR

El papel de Cesgar
en el ecosistema pyme

» Sector. La financiacion facilitada por el sector ya
beneficia a168.356 pymes, auténomos y emprendedo-
res, que mantienen activos créditos y préstamos por
valor de 6.923 millones de euros (riesgo vivo) y contri-
buyen al mantenimiento de 953.037 puestos de traba-
jo. Solo en 2021, mas de dos millones de pymes (57,9%)
necesitaron financiacion, el porcentaje mas elevado
de la serie histdrica, segtin la Xl edicion del Informe de
financiacién de la pyme elaborado por Cesgar.

» Amortizacion. Dos de cada tres empresas con
apoyo de las SGR afrontan la amortizacion de sus prés-
tamos o créditos en un plazo superior a los ocho ainos
v en un 89% de los casos, el periodo de devolucion es-
tablecido se situa por encima de tres anos.

p Bancos. Las SGR tienen firmados convenios con
Banco Santander, Banco Sabadell, CaixaBank, Bankin-
ter, Banco Cooperativo, Cajamar, Ibercaja, Abancay
Grupo Caminos, pero se muestra totalmente abierta a
colaborar con todo el ecosistema bancario. El aval de
una de estas entidades financieras asegura la devolu-
cion del crédito para el banco.

» Socios. En la actualidad, Cesgar cuenta con un total
de 168.356 socios y tiene el respaldo de mas de 800
instituciones consideradas como socios protectores.
La confederacion esta presente en todas las comuni-
dades auténomas, ademas de contar con una sociedad
de caracter sectorial, pudiendo respaldar cualquier
proyecto viable en cualquier rincon del territorio na-
cional. De hecho, mas del 80% de las operaciones que
llegan a la ventanilla de una SGR son aprobadas.

» Visibilizacion. La asociacion tiene como uno de
sus principales retos aumentar el conocimiento del
ecosistema pyme y auténomo sobre los servicios que
realizan. Por esta razon, estan realizando un estudio
para identificar el grado de conocimiento y percep-
cion que las empresas tienen de las SGR, con el fin de
identificar posibles mecanismos de actuacion que ayu-
den a mejorar el nivel y calidad de ese conocimiento.

JOSEP LORES,
CONSEJERO DELEGADO DE AVALIS
DE CATALUNYA
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“Gracias anuestra
intervencion,

miles de empresas
han conseguido
financiacion para el
proyecto que querian
llevar a cabo”

JOSE CARLOS MONTES.

DIRECTOR GENERAL DE AVALIA

ARAGON SGR

carla como una linea “que
esta teniendo una buena
acogiday esta funcionando
muy bien”, hasta el punto
de ser “uno de los pocos
temas de Next Generation
materializados”, ya que se
puso en marcha hace ape-
nas cinco meses.

Las subvenciones estan
llegando con apenas tres
o cuatro de margen y se
aplican a “reducir deuda”,
completa Antonio Vega, di-
rector general de Garantia
Andalucia SGR. Este pro-
grama, calificado como
un “éxito”, es ademas un
“excelente ejemplo de cola-
boracién publico-privada”,
al conseguir una “atomiza-
cién importante” en la in-
yecciéon de fondos publicos.

Complementariedad
Las principales beneficia-
rias de las SGR son empre-
sas de menos de 25 traba-
jadores en su plantilla,
siendo receptoras de hasta
el 75% de la financiacién to-
tal, apunta Montes. Debido
a la mayor vulnerabilidad
que presentan ante los re-
veses econémicos, las ini-
ciativas de estas entidades
financieras han ido enca-
minadas a apoyar a pymes
y auténomos. Durante la
pandemia, se habilitaron
unas lineas Covid y, tras
la invasion de Ucrania por
parte de Rusia, han lanza-
do unas “lineas especiales”
para financiar tanto el cir-
culante como la inversién
para aquellas companias
especialmente afectadas
por el encarecimiento de
las materias primas o los
costes energéticos.

Sin ir mas lejos, en julio
del ano pasado vio la luz

Aquisgran, un fondo de ti-
tulizacién general creado
por las SGR que se fondea a
través de bonos emitidos y
suscritos por el Instituto de
Crédito Oficial (ICO), con la
garantia del Fondo Euro-
peo de Inversiones (FEI).
Una vez disponibles, esos
fondos costean préstamos
avalados por las SGRy cu-
biertos por Cersa. Es, deta-
lla Montes, “una alternativa
complementaria a la pyme
para financiarse en algo
que no sea estrictamente
en los bancos”, concedien-
do financiaciones a un pla-
z0 maximo de diez aflos y

Cesgar impulsa
varias iniciativas
para situarse
como alternativa
alos bancos

El fondo de
titulizacion
Aquisgran financia
pymes a diez ainos
aun tipo del 3,9%

un tipo fijo de interés (del
3,9% en la actualidad).
Ademas, en el aspecto
de la digitalizacién esta la
plataforma ‘Con Aval Si’, un
proyecto sectorial creado
en 2017 que actiia como
una “via digital de entrada
de operaciones y solicitu-
des” fundamental durante
la pandemia, precisa Vega,
época en la que multiplicod
por cuatro el volumen de
solicitudes tramitado res-
pecto a 2019 (41.498 solici-
tudes, por un importe de
4.393 millones de euros).
Alrespecto, destaca como
esta reduciendo las bre-
chas dela “exclusién rural”,
pudiendo “estar cerca de
las empresas” en aquellas
poblaciones alejadas a las
que les cuesta més trabajo
acceder a sus servicios.
Sibien el modelo al que
aspiran las SGR es mixto:
“Hay muchas empresas
que lo que quieren es una
voz amiga, tenerlos delan-
te, y asesorar”, senala, por
lo que también recuerda
que la red de oficinas de
las SGR en todo el territorio
espanol esti abierta para
cualquier empresa o insti-
tucién. En Andalucia, te-
rritorio de su competencia,
Garantia ha iniciado una
colaboracién con la Junta
para ayudar alas empresas
industriales, ademas de ha-
bilitar una ventanilla para
las gasolineras ante los pro-
blemas con el circulante.
Este asunto, junto al de
la caida de los créditos ICO
debido al hundimiento de
la garantia del 80%, brindan
la oportunidad para que
las SGR se conviertan “en
proveedor habitual de las
pymes”, concluye Vega.



